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MODALIDAD BLENDED

Tener en cuenta:

Los seminarios presenciales se dictan en el Campus del IAE Business School (Pilar, Buenos Aires) y no
es posible tomarlos de forma virtual.

Los seminarios online son 100% remotos, no es posible tomarlos de forma presencial.

La instancia de mentorías personalizadas no está incluida en el detalle del calendario, pero iniciará durante
el mes de noviembre.

Las inscripciones finalizan el 4 de julio. Posteriormente, se enviará un correo a los proyectos
seleccionados para esta edicion con el detalle de fechas y horarios de su cursada. (En base a lo que
hayan marcado en el formulario de inscripción)



JULIO AGOSTO

15 de julio

Seminario #1 - Virtual | 9.30 a 13hs

Mentalidad emprendedora y propósito
Claves del ecosistema emprendedor argentino

22 de julio

Seminario #2 - Virtual | 9.30 a 13hs

Herramientas de diseño - Design Thinking
Taller - Design Thinking

29 de julio

Seminario #3 - Virtual | 9.30 a 13hs

Segmento de clientes y propuesta de valor
Diseño de modelo de negocio (Canvas/ Lean Canvas)

12 de agosto

Seminario #5 - Virtual | 9.30 a 13hs

Liderazgo adaptativo y construcción de equipos
Innovación y tecnología para el modelo de negocio

5 de agosto

Seminario #4 - Virtual | 9.30 a 13hs

Camino del emprendedor
Casos reales de escalamiento emprendedor

5 de agosto



AGOSTO SEPTIEMBRE

19 de agosto

Seminario #6 - Presencial | 9.30 a 13hs

Marketing estratégico para emprendedores
Canales de venta y adquisición de usuarios

20 de agosto

Seminario #7 - Presencial | 9.30 a 13hs

Estructura de costos y viabilidad financiera
Pricing y punto de equilibrio

5 de agosto

Seminario #8 - Presencial | 9.30 a 13hs

Indicadores claves para la gestión financiera
Gestión del flujo de fondos

2 de septiembre

Seminario #9 - Presencial | 9.30 a 13hs

Aspectos legales e impositivos para emprendedores
Contexto económico para emprender

5 de agosto3 de septiembre

Seminario #10 - Presencial | 9.30 a 13hs

Ecosistema de financiamiento, negociación y alianzas
estratégicas

5 de agosto16 de septiembre

Seminario #11 - Presencial | 9.30 a 13hs

Presentación efectiva, pitch y storytelling
Cierre

5 de agosto17 de septiembre


